Yann ETANCELIN
2 rue Georges Guynemer
92600 ASNIERES/SEINE

Tél./fax.: 01 46 88 82 13 (répondeur)
E mail: yann.etancelin@free.fr

32 ans, Frangais, Célibataire, L.O.M

Négociation internationale

Anglais - Allemand

Experience professionnelle

2001 a ce jour RESPONSABLE COMMERCIAL Radio Frequency Systems Europe (Alcatel), Bezons (95)

Fabricant mondial d’équipement pour réseaux de téléphonie mobile GSM, DCS, UMTS
(ligne coaxiale et antenne) — CA global: 5SIME

Objectif: promouvoir et créer des relations de partenariat avec des grands comptes (opérateurs et
intégrateurs nationaux) — zone en charge: France, Belgique, Luxembourg — CA: 4.5SME

RESPONSABLE EXPORT SODIAMEX International SA, St-Ouen-1’ Auméne (95)

1°" fabricant frangais de gaines flexibles de ventilation, chauffage, climatisation CA global: 76MF

Zone Europe du Nord et de I’Est (13 pays), CA concerné: 23MF 1998/99: +3%
Promotion et visite sur les salons spécialisés européens (BTP, bricolage, industrie)

ATTACHE COMMERCIAL AMPHIBOLE Concept SARL, Bagneux (92)

Société créée pour commercialiser un systéme de tirage innovant de biére-pression:

Promotion et visite sur salons professionnels spécialisés , ¢laboration de brochures, mailing

1 MF CA réalisé aupres de restaurateurs (CHR, Région Parisienne) et distributeurs en boissons (France)

Licence et Maitrise Ingénierie de Négociation et Commercialisation Internationales (Bac+4).

Stage 6 mois: SALOMON-TAYLOR MADE GmbH (matériel de golf), Munich, RFA
Enquéte de satisfaction sur le service commercial et I’'impact de la campagne publicitaire

Stage 3 mois: Mission Agricole du C.F.C.E., Poste d'Expansion Economique, Cologne, RFA

Carlow Regional Technical College, IRLANDE (programme européen ERASMUS):
National Diploma in Business studies, Marketing 3rd year (+diplome francais Bac+3)

Stage 3 mois: SHANNON DEVELOPMENT (Chambre de Commerce), IRLANDE

1998-00

appartenant au groupe international Smiths Industries

Objectif: entretenir et développer les relations d’affaires grands comptes
1996- 98

Négociation de contrats a I’import et a I’export

Formation
1993 — 95 Faculté des Affaires Internationales, Le Havre

Etude de marché sur les yaourts en Allemagne
1991 -92

Etude de marché a I'aéroport de Shannon sur le tourisme francgais en Irlande
1989 - 91 Institut Universitaire de Technologie, Le Havre

Diplome Universitaire de Technologie, Techniques de Commercialisation (Bac+2).

Stage 3 mois: Banque SOFINCO (crédit a la consommation), Le Havre, service commercial
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http://www.alcatel.com/
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http://www.univ-lehavre.fr/iut/actualite.htm

Yann ETANCELIN (suite)

Langues

Anglais bilingue (pratique quotidienne)

Allemand bilingue (pratique quotidienne)

Espagnol bonne compréhension écrite et orale — 4 années d’études
Informatique

TTX: Word, MS Works, Rag Time

Tableurs: Excel, Lotus 123, Quattro Pro, Multiplan

Bases de données: DBase, Filemaker Pro, Sphinx

Divers: Powerpoint, Publisher, Corel, SAP

Centres d'interéts

Art Peinture a I’huile, dessin, pastel (en particulier 1’abstrait, et le classique)
Sports Golf (pendant 8 ans) - Tennis (pendant 7 ans) - Jogging - Natation
Finance: Suivre les cycles économiques et les cours de la Bourse.

Le 01/09/2002
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